SEP Distribution magasinage
Dominante : Distribution et
commercialisation des produits alimentaires

Proces-verbal de déroulement

du dossier support de I'épreuve

d'épreuve EP1 et vérification de conformité

Session : Juin 2001

Candidat : NOM :

Prénom :
H N°
-
Evaluation: Date : / / 2001 Heure
Entreprise :
Adresse : ]
CONFORMITE DU DOSSIER
Presente . Non présenté

O
O
a

)
O
O

Fiche de présentation de I'entreprise

10 fiches produits

Liste des compétences mises en oeuvre en entreprise
(signée du tuteur)

Observations :

M.

Emargement des examinateurs :

M.

Signature

M.

Signature

Signature
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Nom du candidat -

N° du Candidat -

Réalisation de travaux liés au magasinage

(30 minutes)

B.E.P.

TRAVAUX LIES AU MAGASINAGE

EVALUATION

"C.A.P.

COMPETENCES

T ACHES A REALISER

1

2 3

4

C1.1 Recueillir les
/6 | informations écrites

Choisir le bon plan de
palettisation

C1.2 Décoder les
/8 | informations écrites

Consulter un plan de
palettisation

/16

C5.2 Palettiser

Constituer des palettes de
colis homogénes et
hétérogenes

C5.3 Conduire Piloter

Conduire un engin de

/7 manutention
C6.2 Emballer Filmer la palette
/6] :
C6.3 Adresser Marquer Renseigner une étiquette
/12] d’expédition
C6.4 Expédier Placer les colis sur le quai
/5 d’expédition
/60 TOTAL
| 4 Maitrise tres satisfaisante Remarques du jury W
3 Maitrise satisfaisante
2 Maitrise insuffisante
1 [ Aucune Maitrise
i Nom des examinateurs Signature des examinateurs |

J NOTE TOTALE (phases 1 et 2)

veeen /20
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Nomducandidat : .........................

N°du candidat : ...

leére partie : Situation de communication (15 minutes)
B.E.P. : EVALUATION
C.AP. SITUATION DE COMMUNICATION 1121314
C11 Recueillir les informations | Identifier I'émetteur et le
' gcrites récepteur
C32 Rédiger un document Co,mpletler une /ﬁche .de
preparation téiéphonique
~ ~ | Transmettre des
C33 . : Composer un message
informations
C34 Dialoguer Utlllse:r le langage
adapte
C35 Apprecwg la. Entretien sur la simulation
communication
NOTE 120
2éme partié : Entretien (15 minutes)
EVALUATION

CRITERES

Attitude et comportement général du candidat

2 |15 1 Jos o
i

Sait- il identifier le produit ? (famille, origine, normalisation,
AOC,. .

Sait-1l définir la composition ?

Connait-il son procédé de fabrication ou de transformation ?

Sait-il mettre en évidence les qualités du produit ?

Sait-il mettre en évidence les utilisations du produit ?

Connait-il les caractéristiques du conditionnement ?

Connait-il les regles de conservation ?

Connait-il les regles de stockage (lieu, température, hygrométrie,
veniilation, date de péremption ) ?

Connait-il les conditions de manutention ?

NOTE

/207

Remarques des examinateurs Nom et signature des examinateurs

BEP/CAP DISTRIBUTION MAGASINAGE GRILLE SESSION | EP1 - TRAVAUX PROFESSIONNELS DE MAGASINAGE

DOMINANTE D. C. P. A. EVALUATION 2001 ET DE COMMERCIALISATION DES PRODUITS l PAGE 3/ 3]




