Annexe 2. Documentation sur la sécurité

Longtemps réservé & des spécialistes,
le marché de la sécurité voit arriver les
acteurs les plus divers, depuis la grande
distribution jusqu’aux banques et aux assu-
reurs. Certains prix défient toute concur-:
rence pour des produits de qualité mégale-.«
« C'est un secteur rres awmzse, ave¢ deux
mille a deux mille cing cents entreprises,
explique Nicolas Gouyé, délégué général
du Groupement professionnel des métiers
de la sécurité eiemamque (GPMSE) De
plus, la représentation de la profession est
dichotomique, avec d’'un cété les fabricants
et de Uautre les installateurs. Enfin, il n’y a
aucune réglementation particuliére, sauf
sur la vidéosurveillance, pour prévenir les
atteintes aux libertés. » L'association de ces
trois facteurs conduit & un marché o le
meilleur cétoie le pire. Pour que la couver-
ture de Passurance soit effective, une -
installation doit étre conforme aux préconi-
sations de Assemblée pléniére des sociétés
d’assurances dom-
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inscrit suir le matériel; les systémes sans fil
doivent posséder I'agrément « assurances »,
porté sur l'emballage ; pour ces deux types
d’équipements, les niveaux de performan-
ces (1, 2 ou 3) doivent figurer dans le corps
du produit, de maniére & rester invisibles
pour le cambrioleur; les installateurs doivent
appartenir & une liste de trois cents socié-
tés, certifiées« habitations-risques
courants » ; T'installation doit étre conforme
au cahier des charges repris par la R 51,
- remplacée prochainement par la régle R 50
‘pour ce qui concerne les habitations.
Le niveat de protection varie selon la valeur
des biens & protéger, les risques et la zone
d’habitation. Une bonne installation com-
mence par une protection mécanique passive
efficace; c’est-a-dire un bati résistant. Volets,
menuiseries, vitrages en verre feuilleté, porte
blindée, verrous sont les premiers retarda-
teurs d’effraction. A quoi s'ajoutent les dispo-
sitifs de surveillance électronique, qui com-
portent quatre domaines, comme l'explique
Nicolas Gouyé : « Lalarme, avec des systémes
plus ou moins sophistiqués, la vidéosur-
veillance en circuit fermé (dans le résidentiel,
il s'agit surtout du contréle des portes dentrée
d’'immeuble), le contréle d'accés sécurisé, P
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‘vue, entre le systéme par liai-
- son filaire et celui par radio,

le second est A privilégier, car
il évite d'intervenir sur une

décoration déja achevée. Les

systémes radio fonctionnent
comme les filaires, mais sont:
autonomes; alimentés par
une pile qui peut durer plu-
sieurs années, mais ils sont .
plus onéreux. L'idéal serait

| un systéme mixte, avec une

base filaire et la possibihte ‘
d’extension radio. Ensulite,
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tion sont appréciés par Muti-

lisateur platot jeune. Mais
“nous-devons développer des

systémes suffisamment
simples pour qu'ils soient
accessibles aux personnes:
agées ou aux handicapés qui
peuvent avoir du mal & lire
sur un écran certains rensei-
gnements. Pour enx, on met
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" Le marché de la séeurité - -
‘peut étre divisé en quatre
" -segments. Le résidentiel er

les petits commetees repré-

-sentent, en volume, 80 % du
- marcheé. Clest le segment qui
-correspond au « risque cou-

rant », dont lenveloppe cou-

.verte par Vassurance est infé-

rieure & 500000 francs. Le
marché du « haut risque »
est celui dont Yenveloppe
d'assurance est supérieure &
cette somme. 1| concerne sur-
tout le secteur bancaire, cer-
tains commerces, comme la

bijouterie, parfois le résiden-

tiel, et représente 10 % du

‘marché. Ensuite, il y a le seg-
1nent de Palarme sociale,

qui concerne les personnes
dgées, les handicapés et les
personnes isolées. Il compte

pour 5 % du marché, mais
' ,connalt ia pkus foﬁe erms—
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* C?mupcment dcs mdwﬂ"!m des

marériels électroniques de sécuricé.
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