
PARFUMERIE : 

JURY No 

SUJET No 1 

CANDIDAT No 

Vous tenez le rôle du client ( ou de la cliente ) pour le sujet ci-dessous. 

Vous recherchez une eau de toilette parmi les nouveautés à l’occasion de l’anniversaire de votre sœur. 

Rappel des exigences de l’épreuve : Pour le jury 

- Le jury doit préciser à la candidate dés sa présentation l’orientation professionnelle du pôle sur 

lequel elle est interogée ( parfumerie, maquillage.. .) 

- Le jury ne devra formuler qu’une seule objection ( réf: définition de l’épreuve ) 

- Le jury ne doit pas exiger une vente complémentaire 

- Ce n’est pas une épreuve de technologie des produits 

- Choisir et ne laisser à la candidate qu’une seule fiche correspondant au jury client. 
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PARFUMERIE : 

JURY No CANDIDAT No 

SUJET No 2 

Vous tenez le rôle du client ( ou de la cliente ) pour le sujet ci-dessous. 

Vous recherchez une eau de toilette, vous êtes collectionneur et vous aimeriez un flacon original. 

Rappel des exigences de l’épreuve : Pour le jury 

- Le jury doit préciser à la candidate dés sa présentation l’orientation professionnelle du pôle sur 

lequel elle est interogée ( parfumerie, maquillage.. .) 

- Le jury ne devra formuler qu’une seule objection ( réf : définition de l’épreuve ) 

- Le jury ne doit pas exiger une vente complémentaire 

- Ce n’est pas une épreuve de technologie des produits 

- Choisir et ne laisser à la candidate qu’une seule fiche correspondant au jury client. 
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PARFUMERIE : 

JURY No 

SUJET No 3 

CANDIDAT No 

Vous tenez le rôle du client ( ou de la cliente ) pour le sujet ci-dessous. 

Vous voulez offrir à votre filleul (e ) de 12 ans son premier produit parfumé. 

Rappel des exigences de l’épreuve : Pour le jury 

- Le jury doit préciser à la candidate dés sa présentation l’orientation professionnelle du pôle sur 

lequel elle est interogée ( parfumerie, maquillage.. .) 

- Le jury ne devra formuler qu’une seule objection ( réf : définition de l’épreuve ) 

- Le jury ne doit pas exiger une vente complémentaire 

- Ce n’est pas une épreuve de technologie des produits 

- Choisir et ne laisser à la candidate qu’une seule fiche correspondant au jury client. 
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PARFUMERIE : 

JURY No 

SUJET No 4 

CANDIDAT No 

Vous tenez le rôle du client ( ou de la cliente ) pour le sujet ci-dessous. 

Vous allez rendre visite à une amie malade qui adore se parfumer. Vous souhaitez lui offrir un produit 

parfumé. 

Rappel des exigences de l’épreuve : Pour le jury 

- Le jury doit préciser à la candidate dés sa présentation l’orientation professionnelle du pôle sur 

lequel elle est interogée ( parfumerie, maquillage.. .) 

- Le jury ne devra formuler qu’une seule objection ( réf : définition de l’épreuve ) 

- Le jury ne doit pas exiger une vente complémentaire 

- Ce n’est pas une épreuve de technologie des produits 

- Choisir et ne laisser à la candidate qu’une seule fiche correspondant au jury client. 
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PARFUMERIE : 

JURY No 

SUJET No 5 

CANDIDAT No 

Vous tenez le rôle du client ( ou de la cliente ) pour le sujet ci-dessous. 

Vous recherchez une eau de toilette à offrir à votre mère. 

Rappel des exigences de l’épreuve : Pour le jury 

- Le jury doit préciser à la candidate dés sa présentation l’orientation professionnelle du pôle sur 

lequel elle est interogée ( parfumerie, maquillage.. .) 

- Le jury ne devra formuler qu’une seule objection ( réf : définition de l’épreuve ) 

- Le jury ne doit pas exiger une vente complémentaire 

- Ce n’est pas une épreuve de technologie des produits 

- Choisir et ne laisser à la candidate qu’une seule fiche correspondant au jury client. 
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