
PRESTATIONS : 

JURY No 

SUJET No 1 

CANDIDAT No 

Vous tenez le rôle du client ( ou de la cliente ) pour le sujet ci-dessous. 

Vous partez au soleil, vous souhaitez être bronzé ( e ). 

Rappel des exigences de l’épreuve : Pour le jury 

- Le jury doit préciser à la candidate dés sa présentation l’orientation professionnelle du pôle sur 

lequel elle est interogée ( parfumerie, maquillage.. .) 

- Le jury ne devra formuler qu’une seule objection ( réf : définition de l’épreuve ) 

- Le jury ne doit pas exiger une vente complémentaire 

- Ce n’est pas une épreuve de technologie des produits 

- Choisir et ne laisser à la candidate qu’une seule fiche correspondant au jury client. 
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PRESTATIONS : 

JURY No 

SUJET No 2 

CANDIDAT No 

Vous tenez le rôle du client ( ou de la cliente ) pour le sujet ci-dessous. 

Vous venez d’emménager dans la région parisienne pour raison professionnelle. Depuis votre arrivée, 

vous avez l’impression que la pollution et le stress agressent votre peau. 

Rappel des exigences de l’épreuve : Pour le jury 

- Le jury doit préciser à la candidate dés sa présentation l’orientation professionnelle du pôle sur 

lequel elle est interogée ( parfumerie, maquillage.. .) 

- Le jury ne devra formuler qu’une seule objection ( réf : définition de l’épreuve ) 

- Le jury ne doit pas exiger une vente complémentaire 

- Ce n’est pas une épreuve de technologie des produits 

- Choisir et ne laisser à la candidate qu’une seule fiche correspondant au jury client. 
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PRESTATIONS : 

JURY No 

SUJET No 3 

CANDIDAT No 

Vous tenez le rôle du client ( ou de la cliente ) pour le sujet ci-dessous. 

On vient de m’offrir des produits de maquillage, mais je ne sais pas me maquiller. 

ou 

Votre épouse ne se maquille pas, vous souhaiteriez qu’elle aime se maquiller. 

Rappel des exigences de l’épreuve : Pour le jury 

- Le jury doit préciser à la candidate dés sa présentation l’orientation professionnelle du pôle sur 

lequel elle est interogée ( parfumerie, maquillage.. .) 

- Le jury ne devra formuler qu’une seule objection ( réf: définition de l’épreuve ) 

- Le jury ne doit pas exiger une vente complémentaire 

- Ce n’est pas une épreuve de technologie des produits 

- Choisir et ne laisser à la candidate qu’une seule fiche correspondant au jury client. 
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PRESTATIONS : 

JURY No 

SUJET No 4 

CANDIDAT No 

Vous tenez le rôle du client ( ou de la cliente ) pour le sujet ci-dessous. 

Votre fille se marie dans un mois. 

Vous souhaitez lui offrir une ou plusieurs prestations pour cette occasion. 

Rappel des exigences de l’épreuve : Pour le jury 

- Le jury doit préciser à la candidate dés sa présentation l’orientation professionnelle du pôle sur 

lequel elle est interogée ( parfumerie, maquillage.. .) 

- Le jury ne devra formuler qu’une seule objection ( réf : définition de l’épreuve ) 

- Le jury ne doit pas exiger une vente complémentaire 

- Ce n’est pas une épreuve de technologie des produits 

- Choisir et ne laisser à la candidate qu’une seule fiche correspondant au jury client. 
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PRESTATIONS: 

JURYNO 

SUJETNO 

CANDIDATNO 

Vous tenez le rôle du client ( ou de la cliente ) pour le sujet ci-dessous. 

Votre frère se marie dans trois semaines, vous vous trouvez trop pâle. 

Rappel des exigences de l’épreuve : Pour le jury 

- Le jury doit préciser à la candidate dés sa présentation l’orientation professionnelle du pôle sur 

lequel elle est interogée ( parfumerie, maquillage.. .) 

- Le jury ne devra formuler qu’une seule objection ( réf : définition de l’épreuve ) 

- Le jury ne doit pas exiger une vente complémentaire 

- Ce n’est pas une épreuve de technologie des produits 

- Choisir et ne laisser à la candidate qu’une seule fiche correspondant au jury client. 
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