
PRODUITS CONSEILLËS

	

~

	

EFFETS ATTENDUS FRËQUENCE D'UTILISATION

2. Conseiller une prestation de service adaptée

N° CANDIDAT

1 . Compléter le tableau ci-dessous en choisissant les produits les mieux adaptés au sujet

JUSTIFICATION
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Nom du/de la cliente)

Age

Nature de sa peau

Observations particulières

But recherché par les soins

Besoins exprimés par le/la cliente)

Produits et/ou services conseillés

N° CANDIDAT

TYPE DE PRODUIT/SERVICE � ~

	

EFFETS ATTENDUS

	

f

	

ARGUMENT DE VENTE

Vente çomplémentaire

TYPE DE PRODUIT/SERVICE

Doses d'essai remises (maximum 2)
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1 . Compléter le tableau ci-dessous

N° CANDIDAT

CONSEILS rl'EX'I'URE llU PROllti1T PRINCIPES AC'l'IFS

Nettoyer

Tonifier

Protéger

Produit complémentaire
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1 . Objectifs)

2. Produits proposés

N° CANDIDAT

T~'PE

	

~

	

RYTNMF P'UTIL.ISATiON . .Ii7STIFICA'l'IONS

3. Prestations) proposées) à l'institut

T~~PF

4. Arguments de vente (3 propositions minimum)

JL s n FrcnTIONs

5. Conseils complémentaires, si justifiés
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