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ANNEXE 1 – Fiche signalétique de l’établissement 
 

Hôtel de l’Opéra 4*     
 Groupe hôtelier indépendant « SIH » (Société d’Investissements Hôteliers)  

Coordonnées 
Adresse : 5, boulevard Carnot 59800 LILLE 
N° de Téléphone : (33)-03.20.42.40.40 N° de Fax : (33)-03.20.42.40.41 
Adresse Mél : contact@lille-hoteldelopera.com / Site Web : www.hoteldelopera.com 

Tarifs hôtel 
���� 140 chambres (non fumeurs) réparties 

sur 5 étages : 
•••• Tradition (25 M²) :  60 chambres 
•••• Executive (30 M²) : 60 chambres 
•••• Suite (42 M²) :         20 Suites 
 

���� Parking payant : 10 € / jour (nombre de 
places limité) 

���� Tarifs « Rack » : 
•••• Tradition : de 159 € à 210 € 
•••• Executive : de 229 € à 280 € 
•••• Suite : de 300 € à 400 €  
 

���� Animal en chambre : 
•••• 12 € / jour 

Offres à thème 
���� L’escapade lilloise : 1 nuit en chambre 

tradition, dîner et une entrée au musée.  
���� L’escapade romantique : 1 nuit en 

chambre Executive, dîner aux chandelles, 
accueil VIP. 

Produits / Équipements en chambre 
���� Pour l’ensemble des chambres : 

•••• Peignoir et produits de toilette  
•••• Plateau courtoisie 
•••• TV LCD écran plat / chaînes câblées  
•••• Chambres communicantes  
•••• Fenêtres à double vitrage  
•••• Sèche-cheveux  
•••• Films à la carte  
•••• Coffre-fort et minibar 
•••• Climatisation à contrôle individuel  
•••• Salle de bain privée (avec baignoire) 
•••• Connexion Internet gratuite 

���� Équipements/produits supplémentaires 
pour les chambres Executive : 

•••• Boissons sans alcool offertes  
•••• Quotidien gratuit livré en chambre  
•••• Formalités de départ via système télé  
•••• Fer et planche à repasser  
•••• Penderie séparée  
•••• Presse-pantalon 
•••• Téléphone à deux lignes  

���� Équipements/produits supplémentaires 
pour les suites :  

•••• Coin salon avec canapé convertible 
•••• 2 télévisions écran plat 
•••• Chaussons avec logo de l’hôtel 
•••• Produits d’accueil complémentaires 
•••• Salle de bain avec douche et 

baignoire jacuzzi 
•••• WC séparés 

 

•••• Boissons sans alcool offertes  
•••• Quotidien gratuit livré en chambre  
•••• Formalités de départ via système télé  
•••• Fer et planche à repasser 
•••• Penderie séparée  
•••• Presse-pantalon 
•••• Téléphone à deux lignes 
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ANNEXE 1 – Fiche signalétique de l’établissement (Suite) 
 

Services personnalisés 
���� Service de nettoyage à sec  
���� Service de la couverture  
���� Garde d’enfants  
���� Coffre-fort et bagagerie 

���� Service conciergerie 
���� Nettoyage à sec/Blanchisserie  
���� Règlement en devises  
���� Portier/Chasseur  

Services affaires 
���� Espace affaires entièrement équipé  
���� Accès Internet à haut débit gratuit  
���� Service informatique 
���� Connexion sans fil  

���� Service de photocopie  
���� Service e-mail et accès Internet   
���� Service fax et courrier 
���� Service d'impression  

Restauration 
���� Restaurant gastronomique  « Le 

Bizet » : ouvert midi et soir tous les jours. 
���� Room service 24h / 24h  

���� « L’ Estaminet » : ouvert midi et soir du 
lundi au vendredi + le samedi soir.  

���� Bar « Le Massenet »  
Séminaires 

���� 5 salles de séminaires modulables de 30 à 357 m² pouvant accueillir de 10 à 280 personnes. 

Accès 
���� En voiture par l'A22 (E17), suivre la 

direction pour les gares et ensuite le 
parking Opéra. De l'A1 (E17) et l'A25 
(E42), prendre la sortie N° 5 pour La 
Madeleine et Romarin et ensuite parking 
Opéra.  

���� Par le métro ou le tram, descendre à la 
station Gare Lille Flandre.  

���� À 10 km de l’aéroport de Lille Lesquin 
���� À deux pas du centre ville et du vieux 

Lille  
���� À  5-10 minutes des gares Lille Flandres 

et Lille Europe 
���� À proximité des centres commerciaux 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Segmentation clientèle 
���� Clientèle française : 

• Groupes Affaires : 12 % 
• Groupes Loisirs : 38 % 
• Individuels Affaires : 29 % 
• Individuels Loisirs : 21 % 

���� Clientèle internationale* : 
• Groupes Affaires : 5 % 
• Groupes Loisirs : 38 % 
• Individuels Affaires : 15 %  
• Individuels Loisirs : 42 % 

Quelques chiffres (année 2011) 
���� Taux d’occupation moyen : 80 % 
���� Prix moyen chambre : 237.80 € 
���� Revpar : 190,24 € 

���� CA TT C hébergement : 9 721 264 € 
���� Indice de fréquentation : 1,32  
���� Durée moyenne de séjour : 2,60  

* La clientèle internationale de l’hôtel Opéra (affaires et loisirs) est répartie de la façon 
suivante sur l’année 2011 : 

•••• Europe : 91 % (dont 31 % de britanniques) 
•••• USA : 6 % 
•••• Autres : 3 %
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ANNEXE 2 – Fiches de présentation des principaux acteurs du secteur 
 

Lastminute.com 

Société 

VSM (voyages sur mesures) est une agence de voyages en ligne spécialisée dans la 
vente de séjours, voyages, vols à prix réduits, hébergements, dégriffés ou non, sous les 
marques Lastminute.com, Degriftour.com, Travelprice.com et Travelocity.com 
Lastminute.com est le leader européen du voyage et des loisirs en ligne. Le groupe 
exploite les marques lastminute.com, travelprice.fr, degriftour.com, holidaysautos.fr, 
Travelocity.com. 

Type  
d’allotement 

Allotements flexibles selon la grille transmise à Lastminute. 
Il est donc de votre responsabilité de suivre l’état de vos stocks alloués. 

Gestion allotement Vous pouvez fermer ou réduire les stocks via l’extranet.  
Commission Commission fixée à 20 % du chiffre d’affaires généré. 

Coordonnées client 
Les coordonnées du client sont disponibles sur l’e-mail de réservation ainsi que son 
heure d’arrivée. 

Réservation Toutes les réservations vous sont transmises directement par e-mail, fax ou les 2. 
Confirmation L’hôtel n’a pas besoin de confirmer la réservation en retour. 

Règlement 

VSM débite le client du montant total de son séjour. L’hôtel reçoit une CB à usage 
unique (sur chaque notification de réservation) pour paiement au moment du départ 
client (facture client moins la commission). 
Les taxes de séjour, petits déjeuners (s’ils ne sont pas inclus dans les prix) et autres frais 
annexes ne seront pas à prélever sur cette carte de crédit. Le client devra être facturé 
directement au moment de son check out. 

Facturation Lastminute n’envoie pas de facture de commission. 

Annulation ou 
Modification 

L’hôtel peut en toute autonomie appliquer les conditions d’annulations qu’il souhaite 
quelle que soit la catégorie de chambre ou la saisonnalité, et pourra débiter la carte de 
crédit en fonction de ses conditions. 

 
FastBooking GDS/IDS 

Société 
FastBooking, une solution de réservation en ligne, un programme de distribution sur 
Internet et la représentation sur les 4 systèmes de réservation utilisés par les agences 
de voyages (GDS). 

Type  
d’allotement 

Allotement flexible sur chaque tarif. 

Commission 
Commission sur les GDS : 5 €/résa + 6% HT pour Fastbooking + 8% HT pour 
l’agence de voyage + 1% clearing (variation financière des marchés).  

Soit : 5€ par résa + 15 % du chiffre d’affaires généré. 

Coordonnées client 
Les coordonnées de l’agence de voyages sont disponibles sur l’e-mail de réservation, 
ainsi que le numéro de carte de crédit du client comme garantie. 

Réservation Toutes les réservations vous sont transmises directement par e-mail. 

Confirmation 
L’agence émet une confirmation pour son client. Seul l’hôtel reçoit un e-mail de 
confirmation. 

Règlement Le client paye la totalité de son séjour sur place, à l’hôtel. 

Facturation 

Les commissions sont calculées sur le montant TTC des réservations effectuées par le 
système FastBooking. La commission est appliquée sur toutes les réservations 
confirmées dans le système et non annulées. La facturation sera établie par 
FastBooking à l’issue de chaque mois et adressée à l’hôtel qui mettra son bon à payer 
avant de la transmettre au service comptabilité. Vous avez 5 jours ouvrés à partir de 
dernier jour du mois pour valider l’état comparatif entre les réservations et les séjours 
réellement consommés. Aucune modification ne sera prise en compte après ces 5 jours 
et donc tout sera facturé. 

Annulation ou 
Modification 

Les réservations ne peuvent être annulées et/ou modifiées que par l’agence de voyage 
qui a créé le dossier. Les No Show ne peuvent pas être annulés. En cas de séjour 
écourté ou de no-show, l’hôtel en avertit FastBooking au moyen de son extranet.  
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ANNEXE 2 – Fiches de présentation des principaux acteurs du secteur (suite) 
 

Booking.com 

Société 

Booking.com, filiale de Priceline.com est le leader européen des agences de 
réservation d’hôtels en ligne en nombre de nuitées. Leur site attire chaque mois via 
Internet plus de 15 millions de visiteurs uniques émanant du marché mondial des 
voyageurs de loisirs et d’affaires. 

Type  
d’allotement 

Allotement flexible. Il est donc de votre responsabilité d’ouvrir et de fermer vos 
dates. 

Commission Commission fixée à 15 % sur nos prix publics. 
Coordonnées client Non disponibles. 

Réservation Toutes les demandes de réservation vous sont transmises directement par fax, e-mail. 

Confirmation 
Toutes les réservations sont confirmées et garanties (carte de crédit). Lorsque le 
client a effectué sa réservation, vous ne pouvez plus la refuser ou bien vous devez 
apporter une solution d’hébergement équivalente. 

Règlement Le client règle la totalité du séjour sur place, à l’hôtel. 

Facturation 
Entre le 1er et le 5 de chaque mois, vous devez vous rendre sur l’extranet pour valider 
en ligne votre facture de commission. 

Annulation ou 
Modification 

Cette facture sera envoyée directement au siège de l’hôtel. 

Annulation ou 
Modification 

Un client peut annuler à l’hôtel ou avec Booking.com. Les conditions d’annulation 
de réservations d’hôtels seront appliquées et devront être clairement spécifiées sur le 
site de booking.com. Si un client annule en dehors de la période d’annulation 
spécifiée sur le site, où dans ce cas il ne se présente pas, l’hôtel peut exiger une 
commission pénalisante (habituellement pour une nuit) sur la carte de crédit. 
Booking.com prend une commission sur les annulations tardives et les non 
présentations. 

 
  

Expedia.fr 

Société 
Leaders mondiaux des tours operators et des réservations de chambres d’hôtels via 
Internet. 

Type  
d’allotement 

Allotement flexible. Gestion des allotements et des tarifs sur l’extranet. Rétrocession 
contractuelle à J-1 avec possibilité de la modifier via l’extranet. 
Pour la mise en place de tarifs promotionnels, contacter votre Market Manager 
régional pour que l’offre soit mise en avant. 

Commission 
Commission fixée à 30 % du chiffre d’affaires généré pour 2005, à 27 % pour 2006 et 
à 25 %  pour 2007, 2008, 2009, 2010, 2011 et 2012 

Coordonnées client Non disponibles. 
Réservation Toutes les réservations vous sont transmises directement par fax. 

Confirmation L’hôtel confirme la réservation sur l’Extranet. 

Règlement 
Le client règle la totalité de son séjour en ligne auprès d’Expédia ou Hotels.com. Il ne 
doit rien régler sur place à l’exception des extras éventuels et de la taxe de séjour. 

Facturation 

Expedia Pay – Ce système vous permettra de soumettre vos factures, de vérifier le 
statut des paiements et de sortir vos détails de paiement. Le site est 
https://merchantpoint.expedia.com. Contacter votre Merchant Manager pour une 
formation téléphonique à ce système. 
Paiement à 30 jours à réception de facture. Pour toute question concernant la 
comptabilité, merci de les adresser en anglais à  europe@expedia.com . Pour tout 
problème technique concernant Expedia Pay, appeler le 00 800 8000 72 27. 

Annulation ou 
Modification 

En cas de No Show ou d’annulation tardive moins de 24 heures avant l’arrivée prévue, 
l’hôtel pourra percevoir des frais de No Show équivalent à la 1ère nuitée (commission 
déduite). Aucun autre frais d’annulation ne sera applicable. L’hôtel s’engage à 
transmettre la facture correspondante via Expedia Pay dans les meilleurs délais. 
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ANNEXE 3 –  Données chiffrées de la concurrence 
 

 
Source : Hotelrestauhebdo  N°372  
 

Établissements lillois en catégorie 4* / 5*  
Nom des hôtels Catégorie Nombre de chambres Tarifs chambres 

Hôtel  
Carlton 4* 60 chambres et Suites De 177 € à 1 280 € 

Crowne  
Plaza 

4* 121 chambres De 140 € à 480 € 

Hermitage  
Gantois 

5* 
72 chambres dont 11 Privilèges 

et 8 Prestiges 
De 200 € à 490 € 

Couvent des 
Minimes 4* 83 chambres De 223 € à 428 € 

Hôtel Barrière 
Lille  

5* 
125 chambres et 17 Suites 

Grand confort 
De 170 € à 1500 € 

 
 

ANNEXE 4 –  NOTE DE SERVICE 

 
Note de service n° 24 
De :  M. MANZAC 
À :   M. (ou Mme) le Responsable de l’hébergement 
Objet :  Achat de rideaux ignifugés 
Date :  Vendredi 6 mai 2012 
 
Suite à la consultation du site de l’entreprise VOXTEXTIL, la gamme « LEONARDO » 
semble répondre au mieux à nos critères de choix. 

Merci de contacter au plus vite cette entreprise afin d’obtenir des informations plus précises 
concernant : 

- les caractéristiques de cette gamme (choix des couleurs, type de tissus, nettoyage, etc.) 
- la présence d’un show-room et d’un distributeur en France. 
- les prix et les offres tarifaires. 

Pensez à demander des échantillons et fixez un rendez-vous téléphonique ou une rencontre 
lors du prochain salon professionnel. 

Je compte sur vous. 

M. MANZAC 

4 -5* 
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ANNEXE 5 – Éléments d’informations gestion du linge 
 

� Période d’ouverture de l’hôtel : toute l’année (365 jours) 

� Taux d’occupation moyen annuel : 80 % réparti de façon égale sur les différents types 
de chambres. 

� Change du linge : 
o Au quotidien : l’ensemble du linge salle de bain et du linge plat. 

� Service couverture :  
o Uniquement pour les suites et les chambres Executive 
o Le linge changé lors de ce service ne concerne en moyenne que 50 % des pièces de 

linge placées dans la salle de bains. 

� Mode de fonctionnement pour l’entretien du linge avant la catastrophe du mois 
dernier : 
o Le linge hôtel était entretenu dans une entreprise de nettoyage extérieure (Société 

« Nord’Clean ») située à proximité. 

� Mode de fonctionnement prévu pour l’entretien du linge à la réouverture de l’hôtel 
en septembre 2012 : 
o L’entretien sera toujours réalisé par la même entreprise. La différence réside dans le 

fait que le linge sera loué. 
o Les couettes seront achetées et entretenues par l’hôtel ainsi que les alèses, les sous 

taies d’oreillers et les peignoirs. 
� Le coût moyen à la chambre louée du linge plat s’élève à : 4,77€ 
 

ANNEXE 6 -  Extrait des tarifs 2012 de la Société « Nord’Clean » 
 

Articles Prix location / entretien à la pièce  - HT 
Housse de couette lit double (1,60 x 2,00) 2,30 € 
Housse de couette lit simple (1,00 x 2,00)  1,60 € 
Taie d’oreiller 0,35 € 
Drap de lit 1 personne 0,75 € 
Drap de lit 2 personnes 0,79 € 
Serviette « nid d’abeille » 0,29 € 
Serviette de bain 0,35 € 
Draps de bain 0,71 € 
Tapis de bain 0,37 € 
 

ANNEXE 7 -   Dotation en linge salle de bain selon les catégories de chambres 
 

Catégorie de linge éponge 
Quantité / 
Chambre 

« Tradition » 

Quantité / 
Chambre 

« Executive » 

Quantité / 
« Suite » 

Serviette « nid d’abeille » 0 2 2 
Serviette de Bain 2 2 2 
Drap de bain 2 2 2 
Tapis de bain 1 1 2 
Peignoir (à ne pas chiffrer) 0 2 2 
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Le travail à faire se compose de 4 dossiers qui peuvent être traités de manière indépendante. 

 

Les dossiers 

Dossiers Thèmes 
Barème 

/ 100 Pages 

 Présentation sous forme de rapport 5 points   

Dossier 1 
Actions de commercialisation en vue de la réouverture de l’hôtel de 
l’opéra 

25 points Page 3 

Dossier 2 
A letter to regular English guests / A job procedure describing the 
turndown service 

30 points Page 4 

Dossier 3 
- Redactar una carta destinada a una empresa. 
- Verfassung eines Briefes an eine Firma.  
- Redazione di una lettera a un'azienda. 

20 points Page 5 

Dossier 4 Réorganisation de la gestion du linge 20 points Page 6 
 

Les annexes 
Annexe 1 Fiche signalétique de l’établissement Pages 7 à 8  
Annexe 2 Fiches de présentation des principaux acteurs du secteur Pages 9 à 10 
Annexe 3 Données chiffrées de la concurrence Page 11 
Annexe 4 Note de service Page 11 

Annexe 5 Éléments d’information gestion du linge Page 12 
Annexe 6 Extrait des tarifs 2012 de la Société « Nord’Clean » Page 12 
Annexe 7 Dotation en linge salle de bain selon les catégories de chambres Page 12 

 

Avertissement : Si le texte du sujet, celui de ses questions ou le contenu des annexes vous semble nécessiter de 
formuler une ou plusieurs hypothèses, il vous est demandé de les expliciter sur votre copie.
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 « Hôtel de l’Opéra » 

 

 
L’hôtel de l’Opéra, dont la fiche signalétique se trouve en Annexe 1, est un établissement 
4 étoiles indépendant situé à Lille. Son implantation proche du centre ville, des centres 
commerciaux et de la gare Lille Europe constitue un atout majeur. 
 
L’établissement, de construction plutôt moderne, a ouvert ses portes en mai 2001. Le mois 
dernier, au cours de la nuit du 6 au 7 avril 2012, un vol au bar du restaurant « le Bizet » a 
tourné au drame en provoquant un incendie qui a causé, sans faire de victimes, de très sérieux 
dégâts. 
 
Au regard de l’ampleur de la catastrophe (deux étages détruits, dégâts dûs à l’eau au rez-de-
chaussée), les propriétaires de l’hôtel de l’Opéra ont souhaité fermer l’établissement le temps 
des travaux de rénovation afin de ne pas nuire au confort des clients durant leur séjour : ils ne 
souhaitent pas voir leur image de marque ternie par des plaintes de clients. De plus, les mois 
de juillet et août sont les mois pour lesquels l’activité est la plus faible. 
 
La réouverture de l’hôtel est prévue en septembre prochain. 85 % du personnel présent en 
avril 2012 devrait faire partie de l’équipe pour cette réouverture. 
 
Afin de préparer la réouverture, Monsieur MANZAC, directeur général de l’hôtel, vous 
confie, en tant que responsable de l’hébergement, plusieurs dossiers portant sur :  

• des actions de commercialisation en vue de la réouverture de l’hôtel de l’Opéra, 

• l’accueil de la clientèle anglaise, 

• les relations avec un fournisseur, 

• la gestion du linge de salle de bain de l’hôtel. 
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DOSSIER 1 : ACTIONS DE COMMERCALISATION EN VUE DE LA 
RÉOUVERTURE DE L’HÔTEL DE L’OPÉRA 

 
 
 
Le constat est sans appel : au lendemain de l’incendie qui a occasionné la fermeture de l’hôtel, 
vous avez dû annuler les séminaires et journées d’études programmés jusqu’à la fin août. En 
effet, le sinistre a mis en évidence des carences concernant la sécurité incendie qui doivent 
être traitées avant toute réouverture de l’établissement. 
 
1.1 Vous recensez au moins six dispositions (techniques et/ou humaines) relatives à la 

législation concernant l’évacuation du public dans un lieu d’hébergement. 
 
 
Au-delà de l’impact financier causé par le sinistre, c’est également la relation commerciale 
instaurée avec vos clients d’affaires fidèles qui est remise en question. 
Afin de reprendre contact, vous décidez, en collaboration avec le service commercial, de 
relancer par téléphone vos clients « grands comptes sociétés ». 
Vous avez pour objectifs de les informer de la date de réouverture et de mettre en avant les 
atouts d’un établissement récemment rénové. 
 
 
1.2.  Vous proposez un tableau regroupant les informations utiles pour effectuer le suivi de 

ces actions téléphoniques.  
 
 

 Consciente que la relance de vos clients séminaires ne suffira pas à assurer un remplissage 
satisfaisant de l’hôtel cet automne, la direction se penche sur la nécessité de la 
commercialisation de l’hôtel via Internet. 

 Actuellement, vous êtes présent (e) sur Internet par le biais de certains sites associatifs locaux 
et grâce à votre propre site hôtelier. Votre projet consiste à rejoindre des sites de réservation 
hôtelière sur Internet. 
Dans cette perspective, vous avez établi en annexe 2 des fiches synthétiques de présentation 
des principaux acteurs de la distribution hôtelière sur Internet. 
 
1.3. En vue de sélectionner ces distributeurs, vous définissez les critères qui guideront 

votre réflexion.  
 
1.4. Vous choisissez deux intermédiaires puis justifiez et argumentez votre choix. 
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DOSSIER 2:  
2.1 A LETTER TO REGULAR ENGLISH GUESTS  

2.2  A JOB PROCEDURE DESCRIBING THE TURNDOWN SERVICE 
  
The Opera Hotel is faced with an increasingly competitive market that is why the General Manager 
has urged the Management team to take measures aimed at reducing the negative impact of the 
owners’ decision to close the hotel during the renovation work.  
 
2.1  A marketing plan has been designed in order to stay competitive in the market place:  
 
You are the Accommodation Manager and one of your team’s strategies is to communicate with 
your clientele in spite of the hotel closure; you have recently called your frequent-stay guests in 
order to inform them of the hotel re-opening scheduled for September 2012. Unfortunately, you 
have been unable to get in touch with two of your most regular English customers, Mr and Mrs 
Donnisson, who have just booked a suite for five days from July 26th to 31st.  Of course they must 
be informed that you will be unable to accommodate them at those dates. 
 

Write  them a letter in which you insert a special offer and suggest an alternative hotel in 
the immediate area (use annex 3). 
 
 
 

2.2 Another strategy is to provide excellent services to your English leisure guests. For this 
purpose you are going to recruit more English-speaking trainees. Some of them will be working in 
the Housekeeping Department, consequently, your team has planned to prepare pocket-sized job 
procedures, which should help them during their training. 
 
 Draw up a concise job procedure for the turndown service. 
            NB: You will leave some space for photos or any other visual aids.   
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DOSSIER 3: 
REDACTAR UNA CARTA DESTINADA A UNA EMPRESA 

VERFASSUNG EINES BRIEFES AN EINE FIRMA 
 REDAZIONE DI UNA LETTERA A UN'AZIENDA 

 

ESPAÑOL : 
 
Usted es responsable de alojamiento en el Hotel de l'OPERA, y su director le pide que escriba una 
carta a una empresa española especializada en los textiles ignífugos. 
 
3.1. Redacte esta carta dirigida a VOXTEXTIL, Polígono industrial San Marcos, C/ Pablo 
Picasso, 58, SP-28OO7 Madrid. 
 
Para escribirla apóyese en el anexo 4 teniendo en cuenta todos los aspectos señalados por su 
director. 
(mínimo 150 palabras) 
 
 
 
DEUTSCH : 
 
Sie sind Beherbergungsmanager vom Hotel de l'OPERA und Ihr Hotelmanager hat Sie darum 
gebeten, einen Brief an eine deutsche Firma zu schreiben, die sich auf feuerfeste Stoffe 
spezialisiert hat. 
 
3.1. Sie verfassen also einen Brief an VOXTEXTIL Industriegebiet 46 D-10178 Berlin und 
berücksichtigen dabei alle Aspekte, die Ihr Manager in der Anlage 4 betont hat. 
(minimal 120 Wörter) 
 
  
 
 
 
 
ITALIANO : 
 
Lei è il/la responsabile dei servizi d'accoglienza dell'Hotel de l'OPERA e il Suo direttore Le chiede 
di scrivere una lettera ad un'azienda italiana, specializzata nei tessuti ignifughi. 

3.1. Rediga la lettera indirizzata a VOXTEXTIL, Viale Industria n° 6, I-20030, Lentate sul 
Seveso, Milano.  

Per scriverla si basi sull'allegato n° 4, tenendo conto di tutti gli aspetti segnalati dal Suo direttore. 
(minimo 150 parole) 
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DOSSIER 4 : RÉORGANISATION DE LA GESTION DU LINGE 
 
 
Le sinistre a totalement dévasté le local de stockage. Une grande partie du linge a été détruite 
ou est extrêmement endommagée. 
L’ampleur des travaux et le coût des rénovations sont tels que les propriétaires ne souhaitent 
pas réinvestir dans l’achat d’un nouveau stock de linge. Ils demandent à votre directeur de 
prendre en location le linge de l’hôtel au moins pour une année dans l’attente du règlement 
des assurances. Les bonnes relations que vous entretenez avec la Société Nord’clean vous 
conduisent à la solliciter pour la location du linge. 
Votre Directeur souhaite connaître précisément le coût prévisionnel de la location et de 
l’entretien du linge afin d’ajuster le budget des charges d’exploitation pour l’année à venir. 
Vous avez déjà évalué le coût du linge plat à la chambre louée en annexe 5. 
 
4.1 Á l’aide des annexes 5,6 et 7, vous calculez le coût moyen prévisionnel du linge de 

salle de bain à la chambre louée. Vous présentez votre démarche et vos calculs sous la 
forme d’un tableau. (NB : ne pas tenir compte des peignoirs de bains). 
 

Cette nouvelle situation engendre une augmentation des coûts et votre direction vous 
demande, simultanément, de réfléchir à une meilleure maîtrise des dépenses du 
« poste linge ». 
 
4.2 Vous proposez des mesures permettant de diminuer la consommation de linge tant au 

niveau de la chambre que de la salle de bains.  
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