
EP2 - ÉPREUVE
PRATIQUE DE

COMMERCIALISATION

Nom et prénom du candidat :

Vente additionnelle

- Présentation du candidat - comportement

- Prise de congé

- Présentation du candidat - comportement
TOTAL VENTE

ENTRETIEN

- Réaliser l’auto-analyse de la prestation
Le candidat peut citer les points forts et les points faibles de sa prestation

- Utiliser des documents et les situer dans l’environnement économique, juridique et social

TOTAL ENTRETIEN

4

6

10

1 TOTAL GENERAL 1 40 1

1 Notesur I 1

ACADEMIE D’ORLEANS-TOURS
Temps alloué
PU Total : ati MN

Coefficient : 2 CAP 1999
Echelle : NoteMini: / Examen  : FLEURISTE

.~~
Epreuve : EP 2 -Epreuve pratique de commercialisation FICHE D’EVALUATION
Ce sujet comporte : 1 feuille(s) l/l


